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Nagenoeg alle uitgevers zijn druk op zoek naar de beste methode om 
‘nieuwe en oude’ media aan elkaar te koppelen. Wij hebben een manier 
gevonden die aantoonbaar uitstekend werkt!

De belangrijkste functie van 
het concept Marktaanbod is 
het koppelen van de vraag 
van de inkopers aan het 
aanbod van de leveranciers. 
Zowel in print als digitaal. 
Onze lezers bepalen zelf 
hoe zij op de hoogte ge­
houden willen worden van 
de nieuwste ontwikkelingen 
op het gebied van produc­
ten en diensten.

Meer dan 300 relaties bezochten de Food Innovatie dagen die Levens Cooking & Baking 

Systems begin oktober organiseerde in haar Cooking & Baking Plaza in het Brabantse 

Gilze. Veel aandacht ging uit naar de nieuwe Leventi Combimat ovenlijn, die nieuwe 

middelen aanreikt om nog meer toegevoegde waarde te bieden aan de kwaliteit, ef-

ficiëntie en rentabiliteit van de professionele horecakeuken. Belangrijk om te weten is 

dat deze lijn voorzien is van een Greenlabel, dat garant staat voor lage operationele 

kosten en een zeer milieuvriendelijke werkwijze. De nieuwe Leventi ovenrange is ti
j-

dens de Horecava 2010 te zien op standnummer 03.202.

Leventi Combimat: Vertrouwd gezicht in de 

professionele keuken

De demonstratie- en instructiekeukens in 

de Levens Cooking & Baking Plaza zijn 

een begrip in horeca en retail geworden. 

In deze uitstekend geoutilleerde ontvangst-

ruimte kunnen (toekomstige) afnemers en 

gebruikers zich, door een professioneel 

team van koks en demonstrateurs, in de 

praktijk laten voorlichten over de fijne 

kneepjes van voedselbereiding. De Plaza 

is tevens als showroom en permanent food 

infocentrum ingericht. U bent van harte 

welkom in dit unieke info- en democen-

trum. Hier kunt u de apparatuur bekijken 

en testen voordat u tot aanschaf overgaat. 

Ook (of beter gezegd juist) n
a opening van 

een door Levens gerealiseerd project staat 

het opleidings- en informatiecentrum tot 

uw beschikking voor allerhande vragen, 

uitleg, bijscholing en training.

De expert in combisteamen

Leventi is al tientallen jaren een begrip 

in de wereld van restaurants, catering, 

instellingen, slagerijen en supermarkten. 

Kortom: overal daar waar combisteamen 

een belangrijk onderdeel is v
an het totale 

concept. De Leventi Combimat combi-

steamers leveren een belangrijke bijdrage 

aan de succesvolle uitvoering hiervan. Bij 

de ontwikkeling van de nieuwe Combimat 

stonden gebruiksgemak, kook- en bak-

prestatie en energieverbruik centraal. Het 

resultaat hiervan is de uitrusting van de 

Combinat met speciale technologieën die 

voldoen aan de Foodcare-filosofie, zorgen 

voor de perfecte bereiding van de produc-

ten en het energiezuinige Bluecycle reini-

ging- en verzorgingssysteem. Daarnaast is 

de nieuwste Combimat voorzien van het 

Greenlabel dat garant staat voor lage ope-

rationele kosten en een milieuvriendelijk 

functioneren. 

Mastermind

Deze innovaties worden aangestuurd door 

de Mastermind computer die naast deze 

innovatieve systemen vooral een eenvou-

dige en overzichtelijke bediening moge-

lijk maakt. Daarnaast biedt de Mastermind 

computer een groot aantal extra functies 

die het gebruik van een Leventi Combimat 

en de toepassingen daarvan vervolmaken.

Greenlabel: Lage operationele kosten 

en milieuvriendelijk

Leventi ovens zijn ontwikkeld met de 

doelstelling om tegen zo laag mogelijke 

kosten en zo milieuvriendelijk mogelijk 

te kunnen opereren. Omdat de Combinat 

ovens op alle vlakken aan deze voorwaar-

den voldoen, zijn ze voorzien van een 

greenlabel. Deze staat voor:

• Een laag verbruik

• Lange levensduur

• Lage onderhoudskosten

De intelligente temperatuur- 

en vochtregelingen van de 

Combimat zorgen ervoor dat er nooit te 

veel energie wordt gebruikt. Afhankelijk 

van de belading en het klimaat voegt de 

oven alleen energie toe als dat nodig is. 

De oven schakelt de energiebronnen ook 

uit wanneer er reeds voldoende warmte of 

stoom is. 

Is de oven even niet in gebruik dan kan 

deze op de stand-by spaarstand worden 

gezet. De temperatuur zal dan op een zeer 

economische wijze worden vastgehouden. 

Het energieverbruik is dan aanzienlijk 

minder dan bij het opnieuw opwarmen 

van een afgekoelde oven. 

Energiebesparende constructie

Door de compleet gesloten constructie, 

een dikke laag isolatie en de dubbele 

glazen deur met speciale coating, blijft 

de warmte in de ovenkamer en wordt er 

spaarzaam met energie omgesprongen. De 

lage afgifte van warmte draag ook bij aan 

minder verbruik van koelingen en airco’s. 

Door de rem op de ventilator wordt er geen 

warmte onnodig uit de oven geblazen als 

deze open staat.

Leventi SLiM

De dit voorjaar geïntroduceerde Leventi 

Combimat SLiM is een kleine oven met 

grootse prestaties. Deze compacte oven 

(slechts 60x60x60 cm!) heeft de kracht en 

de kwaliteit van zijn grotere broers. D
e Le-

venti SLiM levert maximale prestaties bij 

de bereiding van de meest uiteenlopende 

gerechten. Koken, bakken, braden, grillen, 

stomen en zelfs pocheren kan eenvoudig 

met de Leventi SLiM. De oven is zeer mak-

kelijk te bedienen door het overzichtelijke 

full color display en de menugestuurde 

computer, die bovendien draadloos gepro-

grammeerd kan worden. De Leventi SLiM 

past in iedere ruimte, of u hem nu plaatst 

op een werkblad, aan de muur of in duplo 

opstelling.

Leventi

T 0161-459100

www.leventi.nl

Horecava: 03.202
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Banden in plaats van koffers op de lopende band

Tyre Trading International uit Numansdorp, vooral bekend als leverancier van Falken 

banden, is een onderneming die al vaker heeft laten zien een bedrijf te zijn dat graag 

innoveert. Het nieuwe interne transportsysteem is daar weer een fraai voorbeeld van. 

Het aantal leveringen dat TTI per dag verwerkt neemt toe en het aantal banden per le-

vering wordt juist steeds minder. Dat vraagt om innovatieve oplossingen om de kosten 

van het logistieke proces zo laag mogelijk te houden. 

Maxtrek heeft sinds enkele jaren wereld-

wijd in 40 landen zijn sporen verdiend en 

heeft bewezen een goede en betrouwbare 

kwaliteit te leveren.  

Maxtrek heeft een bijzonder breed aan-

bod in wel 140 verschillende maten zo-

merbanden en 60 maten winterbanden 

van 13 tot en met 20 inch. Dit is vrij uniek 

voor een merk dat zich positioneert in het 

‘budget segment’. Op dit moment zijn de 

eerste 30 bandenmaten beschikbaar.

Firenza  SV-053

Autofabrikanten doen er vandaag de dag 

alles aan de automobilist te behagen met 

een prettig rijcomfort en optimale veilig-

heid. Het mag duidelijk zijn de autoband 

daarin een cruciale rol vervult. Aan aspec-

ten als een optimale grip, koersvastheid 

bij hoge snelheden, een korte remweg 

en prettige rijeigenschappen voldoet de 

Sumo Firenza probleemloos. Naast een 

mooi progamma in personenwagenban-

den biedt deze fabrikant nu ook een hoog-

waardige bestelwagenband.

De SV-053 is een bestelwagenband met 

een zeer hoge kilometerprestatie die is 

opgebouwd naar de maximale afmetin-

gen volgens de ETRTO norm. Vanwege het 

geluidabsorberende rubbercompound en 

de optimale positionering van de schou-

derblokken wordt geluidsemissie van de 

band geminimaliseerd. De lamellen in het 

profiel zorgen voor extra grip in droge en 

natte omstandigheden terwijl de drie groe-

ven in het profiel zorgen voor een optima-

le afvoer van water en tevens aquaplaning 

voorkomen.

Tyre Trading International

T 0186-658787

www.tti.nl
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Begin dit jaar is TTI,  een steeds belangrij-

ker wordende speler op de internationale 

autobandenhandel, gestart met werkzaam-

heden om het hele magazijn te voorzien 

van een lopende bandsysteem álla Schip-

hol. Alleen liggen er bij TTI banden in 

plaats van koffers op de lopende band. In 

het magazijn van TTI heeft een ware meta-

morfose plaatsgevonden, van een statisch 

systeem tot een continu en dynamisch 

proces. Bijna 400 meter lopende band 

inclusief scanners en kruispunten. ‘Ja, we 

verkopen nu aan de lopende band….’, 

zegt directeur/eige-

naar Peter-Alexander 

van ’t Hof lachend.

Voorloper, ook 

op Europees nivo

Voor magazijnchef 

Tim Kasbergen was 

de operatie uiteraard 

heel uitdagend. Nor-

maal laadt en lost TTI 

meer dan 340.000 

autobanden per jaar. 

Alle bestaande proce-

dures kunnen nu over-

boord en het wiel mag 

helemaal opnieuw 

uitgevonden worden. 

Kasbergen legt uit: 

“Wij zijn in Europa nog maar het 3e ban-

denbedrijf dat een dergelijk systeem heeft, 

dus moeten we alles zelf verzinnen. Dat is 

een grote uitdaging voor mij en natuurlijk 

mijn hele team!’.

De efficiencyslag zorgt voor een hogere 

omloopsnelheid en servicegraad. Dankzij 

deze investering is een aanzienlijke kos-

tenreductie mogelijk, en daar gaat het om. 

‘Sneller, beter, en toch voordeliger kun-

nen leveren. Dat is waar het allemaal om 

draait. En de klanten van TTI profiteren 

hier natuurlijk van”, aldus Van ’t Hof. 

Maxtrek: ‘Goed voor weinig’

De markt vraagt om goede producten te-

gen de scherpste prijs. Met Maxtrek heeft 

TTI daar een passend antwoord op. De 

oorsprong van het bandenmerk Maxtrek 

ligt in de Verenigde Staten. TTI is trots om 

vanaf heden deze banden op exclusieve 

basis te kunnen verkopen in diverse lan-

den binnen Europa.  

Het paradepaardje van Maxtrek is de In-

gens A1. Deze personenwagenband heeft 

een sportieve look en biedt een comfor-

tabel  maar strak rijgedrag. De geluids-

productie van de Ingens A1 is minimaal, 

waardoor deze band zeer zeker positief 

gewaardeerd zal worden bij de berijder. 

Opmerkelijk is het brede matenpakket in 

SUV en 4x4 banden dat Maxtrek produ-

ceert in zowel zomer- als winterbanden. 

Fred Harbers: “Het gro-
te voordeel is dat Hol-
land Mineraal ook het 
straalmiddel levert. Wij 
hebben dus te maken 
met één leverancier 
voor zowel de robot, 
de straalcabine als het 
straalmiddel, en heb-
ben dus ook maar met 
één aanspreekpunt te 
maken, in het geval er 
eens wat mis mocht 
gaan.Wij zijn nu druk 
bezig om in onze nieu-
we productiehal de 
kinderziektes er uit te 
halen. Die zijn onver-
mijdelijk bij zo’n pro-
ject dat vanaf nul moet 
worden opgestart. En 
voor onze mensen is 
het natuurlijk ook nog 
allemaal nieuw. Voor 
eind maart zullen we 
ongetwijfeld op vol 
tempo draaien. Het is 
allemaal erg snel ge-
gaan. Na de go-ahead 
in juni vorig jaar is het 
hele project snel opge-
zet. Wij zijn in augus-

tus vol van start gegaan en  waren eind 

december klaar om te gaan testen. Dat 

is echt heel snel. Bedenk wel dat we ook 

een nieuwe lasserij en poedercoatinstal-

latie hebben gerealiseerd. En dat alles in 

een hal van 120 bij 30 meter. Deze hal 

was ons oude magazijn dat wij hebben 

omgebouwd tot een lasserij van 90 m en 

de laatste 30 m een straalcabine met poe-

derinstallatie”. 

Over Holland Mineraal
De steeds strenger wordende milieuwetge-

ving en de hogere eisen ten aanzien van de 

kwaliteit beschouwt Holland Mineraal als 

een uitdaging om met pasklare oplossin-

gen te komen. De kostprijs van een straal-

project wordt steeds meer bepaald door 

voorzieningen en investeringen die vereist 

Holland Mineraal is sinds 1976 actief als producent en leverancier van straalmiddelen 

en straalinstallaties. Het bedrijf heeft zich in de loop der jaren ontwikkeld tot een toon-

aangevende onderneming op het gebied van oppervlakte behandelingsapparatuur. Dit 

wordt onderstreept door een project dat Holland Mineraal onlangs heeft gerealiseerd 

bij Aebi Schmidt Nederland. Daar heeft de leverancier uit Deventer een straalcabine 

van  11 x 6 x 6 m mogen leveren, inclusief een straalrobot in samenwerking met de 

Finse partner van Holland Mineraal.

Nieuwe straalcabine Holland Mineraal voor Aebi Schmidt 

Nederland

Aebi Schmidt Nederland is gevestigd in 

Holten en is onderdeel van de Zwitserse 

Aebi Schmidt groep. De vestiging in Ne-

derland is fabrikant van strooimachines en 

mobiele sproeiinstallaties en heeft in ons 

land als afnemers vooral overheden en se-

mioverheden. 90% van de productie zet 

het bedrijf inmiddels wereldwijd af aan 

klanten in het buitenland. Aebi Schmidt 

Nederland is vooral sterk in strooima-

chines en speciale projecten voor lucht-

havens, waar de apparatuur zowel in de 

winter als de zomer wordt gebruikt voor 

de reiniging van startbanen. En dan gaat 

het vooral om de verkoop en service van 

hele grote sneeuwploegen en mobiele 

sproeiinstallaties voor startbanen en veeg-

machines. 

Betrouwbare partner
Fred Harbers, technisch directeur van Aebi 

Schmidt Nederland: “Wij hebben een aan-

tal jaren terug ook al zaken gedaan met 

Holland Mineraal. Voor onze toenmalige 

stralerij met een natspuitinstallatie waren 

zij de leverancier van straalmiddelen. Het 

is voor ons dus een bekende en vertrouwde 

partner. Ons zusterbedrijf in Sankt Blasien 

heeft vorig jaar naar volle tevredenheid een 

straalcabine door Holland Mineraal laten 

renoveren. Niet zo gek dus dat, toen wij 

vorig jaar op zoek gingen naar een nieuwe 

straalcabine, wij daarvoor ook in Deven-

ter uitkwamen. De straalcabine heeft een 

afmeting van 6 x 6 x 11 m en is uitgerust 

met een straalrobot die is geleverd door 

Blastman Robotics. Een Finse fabrikant die 

door Holland Mineraal exclusief voor de 

hele Benelux wordt vertegenwoordigd”.
Optimale roestbescherming 
essentieelNadat Aebi Schmidt Nederland een paar 

jaar geleden de staalproductie heeft uit-

besteed is vorig jaar besloten deze weer 

in eigen hand te nemen. De straalcabine 

is uitgerust met een robotsysteem en een 

schrapervloer. Deze transporteert automa-

tisch het straalmiddel terug in de cabine 

voor hergebruik. Buiten de cabine bevindt zich een opslagtank en een compressor, 

die blaast het straalmiddel uit de tank in de 

cabine tegen het product aan. Het straal-

middel valt vervolgens op de grond waar 

een rooster ligt en wordt (onder de vloer) 

teruggevoerd waarna het gebruikte ge-

deelte er uit wordt gefilterd. Aebi Schmidt 

Nederland gebruikt de nieuwe installatie 

voor de stalen bakken die de kern uitma-

ken van het strooiapparaat, en die door 

het bedrijf zelf worden gelast. Het gaat om 

de houders van het zout die gemaakt zijn 

van plaatstaal die minimaal zo’n 25 jaar 

mee moeten kunnen. Logisch dus dat een 

optimale roestbescherming een absolute 

vereiste is. Het staal wordt eerst schoon 

gestraald op SA 2,5 tot 3 waarna een zink-

houdende poederlaag wordt aangebracht 

met daaroverheen een aflak. Wilt u de laatste digitale versie van Marktaanbod ontvangen?

Meldt u dan aan op www.marktaanbod.nl!!
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Advertentietarieven

Advertentieformaat	 Afmetingen	 Tarief	 Tarief	 Tarief	 Tarief

	 (bxh)	 1x	 2x (-5%)	 4x (-10%)	 8x (-20%)

1/1 pagina	 265 x 380 mm	 €	1800,–           €	 1710	 €	 1620,–	 €	 1440,–

1/2 pagina staand 	 130 x 380 mm	 €	1000,–	 € 	 950,–	 € 	 900,–	 € 	 800,–

1/2 pagina liggend 	 265 x 180 mm	 €	1000,–	 € 	 950,–	 €	 900,–	 € 	 800,–

1/4 pagina staand 	 130 x 180 mm	 €	 550,–	 € 	 523,–	 €	 495–	 € 	 440,–

1/4 pagina liggend	 265 x   90 mm	 €	 550,–	 € 	 523,–	 €	 495,–	 € 	 440,–

1/8 pagina		 130 x   90 mm	 €	 300,–	 € 	 285,–	 €	 270,–	 € 	 240,–

Toeslagen			   1/1 pag.	 1/2 pag.	 1/4 pag. 

Redactionele werkzaamheden		  €	 200,–	 €	 125,–	 €	 75,–

Achterzijde omslag			   20%
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Wat doen wij?
Marktaanbod Horeca, Marktaanbod Metaal en Marktaanbod Autobran­
che zijn toonaangevende bladen op het gebied van product- en bedrijfs­
informatie, die zowel in print als digitaal gratis worden verspreid. 
Marktaanbod heeft als doel leveranciers te ondersteunen bij de verkoop 
van hun producten en inkopers te helpen de juiste producten aan te 
schaffen. Marktaanbod koppelt dus het aanbod van leveranciers aan de 
vraag van de inkopers.

Hoe doen wij dat?
Al 20 jaar is Marktaanbod een begrip in de diverse branches. Acht keer 
per jaar krijgen de inkopers en bedrijfsleiders een krant vol informatie 
over nieuwe producten en diensten, bedrijfspresentaties en beurzen 
toegestuurd. Onze lezers kunnen er ook voor kiezen Marktaanbod,  
met exact dezelfde informatie als de gedrukte versie, in de vorm van een  
digitale bladerkrant op onze eigen website te bekijken. Inmiddels heb­
ben wij per branche een bestand opgebouwd van zo’n 2.000 lezers die 
Marktaanbod digitaal ontvangen. 

Grote voordelen voor de adverteerders
De combinatie van de digitale- en de krantenversie biedt onze adver­
teerders vele voordelen. Om te beginnen is de totale oplage aanzienlijk 
toegenomen. En dat betekent uiteraard meer respons. Zonder extra kosten! 
Een advertentie in de krant wordt immers automatisch meegenomen in de 
digitale bladerversie. Daarnaast linken wij alle advertenties, bedrijfsrepor­
tages en persberichten direct door naar de website van de desbetreffende 
klant. Dit zorgt voor een stijgend aantal websitebezoekers. 

metaal & electrO autobranchehoreca



Verschijningstabel 2012 en overzicht 
themanummers

Maart	 :	 Het Terras
April	 :	 Inrichting	
Mei	 :	 Automatisering
Juni	 :	 Keukeninrichting
September	 :	 Kerst 2012 – Inrichting
November	 :	 Automatisering
December	 :	 Vooruitblik Horecava 2013
Januari	 :	 Horecava 2013

Maart	 :	 ESEF & Technishow 2012
April	 :	 Oppervlaktebehandeling
Mei	 :	 Verspanende bewerkingen
Juni	 :	 Verbindingstechnieken
September	 :	 Oppervlaktebehandeling - Surface 2012
Oktober	 :	 Spaanloze bewerkingen
November	 :	 Verspanende bewerkingen
December	 :	 Verbindingstechnieken

Februari	 :	 Autowas- en onderhoudsprodukten/AutoProf Gorinchem
Maart/April	 :	 Auto accessoires
Mei	 :	 Banden & wielen
Juni	 :	 Garage uitrustingen/schadeherstel
September	 :	 Autowas- en onderhoudsprodukten
Oktober	 :	 Winterprodukten / Autoprof Hardenberg
November	 :	 Banden & wielen
December	 :	 Schadeherstel



Doelgroepen 

Marktaanbod Metaal & Elektro
Oplage 12.000
Print 10.000 – Digitaal 2.000

– Metaal en metaalwaren
– Metaal- en Non-Ferro industrie
– Specialisten in oppervlaktebewerkingen
– Fabrikanten metalen meubelen en brandkasten
– Machinebouwers
– Draad- en kabelwerk
– Elektromotoren
– Elektrotechniek

Marktaanbod Horeca
Oplage 14.000
Print 12.000 – Digitaal 2.000

De doelgroep wordt gevormd door de volgende bedrijven:
– Hotels
– Hotel-restaurants
– Restaurants
– Café’s
– Eetcafé’s
– Discotheken
– Strandpaviljoens

Marktaanbod Autobranche
Oplage 13.000
Print 11.000 – Digitaal 2.000

De doelgroep wordt gevormd door de volgende bedrijven:
– Garagebedrijven algemeen
– Autoaccessoires-, onderdelen- en bandendetailhandel
– Schadeherstelbedrijven
– Autobekledingsbedrijven
– Autoreparatiebedrijven gespecialiseerd in deelbewerkingen
– Assemblagebedrijven en auto-onderdelenfabrikanten
– Groothandels
– Automobielimporteurs
– Autodemontagebedrijven



Technische gegevens

Druk 	 :	 Full Colour
Drukprocédé 	 :	 Rotatieoffset
Papier 	 :	 45 grams verbeterd wit
Bladspiegel 	 :	 300 x 420 mm
Zetspiegel 	 :	 265 x 380 mm
Aanleverspec. 	 : 	 Beeld en advertenties als tif/jpg/eps/pdf op 
		  200 dpi in CMYK/ZW
	 :	 1/1 pagina advertenties als certified pdf.
		  Teksten voor persberichten en advertorials  kunt 
		  u sturen naar info@marktaanbod.nl. U dient een 
		  Worddocument aan te leveren. Foto’s en logo’s 
		  worden los als jpg (200 dpi) bijgeleverd.  

Algemene gegevens

Periode 	 :	 1 januari - 31 december 2012
Titel 	 :	 Marktaanbod Autobranche
		  Marktaanbod Horeca
		  Marktaanbod Metaal & Elektro
Uitgever	 :	 Strike B.V.
		  Levantkade 107
		  1019 MJ Amsterdam
		  Postbus 3452
		  1001 AG Amsterdam
		  T 020-6248119
		  F 020-6258746
		  info@marktaanbod.nl
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De internet versie van 
Marktaanbod is een groot 
succes!

Steeds meer lezers ontvangen 
nu ook de digitale editie. 
Een groot voordeel hiervan 
is dat u vanuit advertenties 
en persberichten, als u meer 
informatie wilt, direct wordt 
doorgelinkt naar de website 
van de desbetreffende 
toeleverancier. 

Kijkt u dus even op 
www.marktaanbod.nl en meldt 
u aan. Dan sturen wij u acht 
keer per jaar een link naar 
de meest recente editie van 
Marktaanbod Digitaal.


